
หลกัสูตร 1 วนั

ตลาดหน่วยงานราชการและรฐัวสิาหกิจเป็นขุมทรพัยม์หาศาลของ ผูจ้าํหน่ายสินคา้และบริการทุกประเภท  ตั้งแต่สินคา้อุปโภคบริโภคเล็ก ๆ 

กระทัง่สินคา้ขนาดใหญ่ เช่น COMPUTER จกัรกล  รถยนต ์ ครุภณัฑส์าํนักงานรวมถึงรบัเหมาก่อสรา้งถนน  อาคาร  โครงการเมกะโปรเจ็กท์

กระบวนการตดัสินใจซ้ือของหน่วยงานราชการจะสลบัซบัซอ้นกว่า  ลกูคา้ทัว่ไป มีการวางแผนอย่างรอบคอบและรดักุมโดยนักจดัซ้ือ/จดัหาท่ีมี

ประสบการณ ์และมีความชาํนาญพิเศษเฉพาะดา้น  และตอ้งดาํเนินการตามขั้นตอนใหถู้กตอ้งตามระเบียบสาํนักนายกรฐัมนตรีทุกขั้นตอน

การจาํหน่ายสินคา้ต่อหน่วยงานราชการตอ้งพึ่งพาความสามารถของบุคลากรในฝ่ายขายเป็นหลกั  การนําเสนอ (Present)  คุณค่าของผลิตภณัฑ์

และบริการใหผู้ซ้ื้อทราบโดยตวัแทนขายจะเป็นช่องทางท่ีน่าเชื่อถือและมีประสิทธิภาพมากท่ีสุดในขณะท่ีกลยุทธด์า้นการตลาด  ดา้นราคา  การโฆษณา

ประชาสมัพนัธ ์ หรือ Promotionแทบจะใชไ้ม่ไดผ้ล  ผูเ้ขา้ร่วมอบรม/สมัมนาจะไดป้ระสบการณ ์ทกัษะ เทคนิค ตลอดจนกลยุทธต่์าง ๆ  จากวิทยากร

ผูบ้รรยายเป็นจริง  ทนัสมยั  และปัจจุบนั ไม่มีหลกัสตูรในมหาวิทยาลยั  ไม่มีในตาํราเรียน  ไม่มีนักเขียน  สาํนักพิมพไ์หนทาํตาํราออกมาจาํหน่าย  

กลัน่กรองจากแก่นประสบการณล์ว้น ๆ ของ  “นักขายราชการอาชพี”   ตลอดระยะเวลายาวนาน  25 ปี  ท่ียงัติดต่อคา้ขายกบัหน่วยงานราชการ

ประโยชนท่ี์ทา่นจะไดร้บั
1. เพ่ิมช่องทางจาํหน่ายสินคา้และบริการ

2. มีโอกาสจาํหน่ายสินคา้เป็นล็อตใหญ่ๆ จาํนวนมาก

3. เพ่ิมโอกาสแขง่ขนัทางธุรกิจ

4. ลดคา่ใชจ้่ายในองคก์ร

วตัถปุระสงค์
เรียนรูเ้ทคนิคและกระบวนการขายสินคา้ ใหก้บัหน่วยงานราชการ จนสามารถเขา้ใจวิธีการและขัน้ตอนทั้งหมด

 เพ่ือแลกเปล่ียนความคิดเห็นและทกัษะกบัวิทยากร  และผูเ้ขา้ร่วมสมัมนาถึง  วิธีการ   กลยุทธ ์ เทคนิคในการเจาะตลาดหน่วยงานราชการ

เน้ือหา เวลา 09.00น.- 16.00 น.
วิเคราะหส์ถานการณ ์อดีต ปัจจุบนั อนาคต การขายตลาดภาครฐั

เทคนิคการนําเสนอเพื่อสรา้งความตอ้งการในหน่วยงานราชการ

ศิลปะการเขา้ใจ เขา้ถึง และครองใจราชการ

กลยุทธก์ารเขา้ถึงผูม้ีอาํนาจตดัสินใจท่ีแทจ้ริง

เทคนิคการสรา้งความสมัพนัธก์บัราชการ (Connection)

พฒันาบุคคลิกภาพเสริมทกัษะ (Skills) นักการขาย นักบริหารสู่ความเป็นมืออาชีพ

ยุทธศาสตรแ์ละกลวิธีในการเจรจาต่อรองกบัราชการใหเ้กิดผลสาํเร็จ

กลยุทธก์ารบริหารช่องทางจาํหน่าย (Direct Sales, Dealer, Department Store)

การสรา้ง Team บริหารควบคุม Team การแบ่งงาน มอบหมายงานเพื่อ  

เตรียมพรอ้มการแข่งขนั

กลยุทธก์ารวาง Specifications แบบทุกฝ่าย Win Win Win

เทคนิคการสาธิตสินคา้ (Demonstration) ใหผ่้านคณะกรรมการและคูแ่ข่งขนั

กลยุทธก์ารจดัทาํ TOR เพื่อใหร้าชการยอมรบัและชนะการประมลู

เทคนิคการตีความใน Spec หรือ TOR ใหผ่้านคณะกรรมการและคู่แข่งขนั

อาํนาจหนา้ท่ีของคณะกรรมการแต่ละชุด

การจดัเตรียมเอกสารประกวดราคา

การจดัทาํหลกัประกนัซอง หลกัประกนัสญัญา

กลยุทธก์ารรอ้งเรียนใหไ้ดผ้ล การแกข้อ้รอ้งเรียน

ความแตกต่างระหวา่งตลาดภาคเอกชนกบัตลาดราชการ

ระเบียบสาํนักนายกรฐัมนตรีท่ีนักการขาย นักบริหารควรทราบ

ประกาศ ป.ป.ช. และสรรพากร ขอ้บงัคบัท่ีตอ้งปฏิบติัตาม (เก่ียวกบัฝ่ายบญัช)ี

ลบั ลวง พราง (เปิดเผย Case Studies ประสบการณต์รงจากภาคสนามจริง)

ถาม-ตอบ แลกเปล่ียนความคิดเห็น ทกัษะ ประสบการณก์บัวิทยากรและผูร่้วมสมัมนา

หลกัสูตร กลยุทธก์ารเจาะตลาดราชการ

วนัท่ี 24 มกราคม 2560

โรงแรมอมารบูีเลอวารด์ สุขุมวิท 5

ËÅÑ¡ÊÙµÃ¹ÕéÊíÒËÃÑº
SALES MANAGER, MARKETING MANAGER,

ENGINEERING  MANAGER

PERSONAL MANAGER,SALES SUPERVISOR 

GOVERNMENT

ฝ่ายกฎหมาย, ฝ่ายบัญชี, ฝ่ายการเงนิ

เจ้าของกิจการเก่า, ใหม่  
ผู้มีหน้าที่เกี่ยวข้องกบัการขายหน่วยงาน

ราชการ



อตัราคา่ลงทะเบยีน

ราคาปกตทิา่นละ 4,500 บาท + VAT 7% รวมเป็น 4,815 บาท

สมัครกอ่นวนัที ่20 มกราคม 2560 ทา่นละ 4,000 บาท (ไมร่วมภาษีมลูคา่เพิม่)

• เฉพาะนติบิคุคลสามารถหักภาษี ณ ทีจ่า่ย 3% ได ้

• ราคานีร้วมเอกสาร อาหารวา่งและอาหารกลางวนัตลอดหลักสตูร

• ใบเสร็จคา่ลงทะเบยีน สามารถนําไปบันทกึหักคา่ใชจ้า่ยทางบัญชไีด ้200 %

แบบฟอรม์ลงทะเบยีน

แบบฟอรม์สาํหรับลงทะเบยีนเพือ่เขา้ร่วมสมัมนา

ชือ่หน่วยงาน / บรษัิท......................................................................................................................

ทีอ่ยูบ่รษัิท....................................................................................................................................

1. ชือ่................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

2. ชือ่................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

3. ชือ่................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

โทรศพัท ์...............................  ตอ่ ........................................ โทรสาร ....................................

บรษัิท เพอเฟกท ์เทรนนิง่ แอนด ์เซอรว์สิ จํากดั ทีอ่ยู ่16/54 ซอยบางขนุเทยีน 16 แขวงแสมดํา เขตบางขนุเทยีน

กรงุเทพฯ 10150 Tel. 02-4646524  Fax. 02-9030080 ตอ่ 4326  E-Mail : info@perfecttrainingandservice.com

เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0735553003036

 เช็คขดีครอ่มสัง่จา่ย บรษัิท เพอเฟกท ์เทรนนิง่ แอนด ์เซอรว์สิ จํากดั

 โอนเงนิเขา้บญัชอีอมทรัพย ์ธนาคารไทยพาณชิย ์สาขา พทุธมณฑล  สาย 4 เลขทีบ่ญัช ี 391-211414-7

การแจง้ยกเลกิ: ผูส้มัครสามารถทีจ่ะยกเลกิการเขา้อบรมได ้ในกรณีทีท่า่นยกเลกิกอ่นวันงาน 10 วัน บรษัิทฯ จะหกัคา่ธรุการ 
รอ้ยละ 15 ของคา่สมัคร และในกรณีทีท่า่นยกเลกิกอ่นวันงาน 7 วัน บรษัิทฯ จะคนืเงนิรอ้ยละ 50 ของคา่สมคัร

นอกเหนือจากนี้แลว้ บรษัิทฯ จะไมค่นืเงนิใดๆ ทัง้สิน้ การจองมผีลเมือ่ชําระเงนิเรยีบรอ้ยแลว้และโปรดแฟ็กซใ์บ Pay-in 
เพือ่เป็นหลักฐานในการสํารองทีน่ั่ง

หลกัสูตรกลยุทธก์ารเจาะตลาดราชการ
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